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Schnellere und erfolgreichere Hörversorgung dank hör -Hörtraining

Hörtraining ist für viele Hörgeräte-Akustiker vor allem eins: unpraktikabel und kaum 
umsetzbar. Was hör  anders macht, lesen Sie hier: 

Was verbindet der Hörgeräte-Akustiker typischerweise mit Hörtraining?
• „Hören üben“
• Hörstrategien vermitteln (z. B. Lippen lesen)
• Zeitaufwändig, kaum umsetzbar
• Keine messbaren Erfolge

Welche Vorteile bietet hör  für Sie?
• Kürzere Anpassungszeiten
• Höherwertige Hörversorgungen
• Messbare zentrale Hörfähigkeit (vor und nach der Trainingsphase)
• Fortschritte „schwarz auf weiß“ nachweisbar
• Neue Zielgruppen (z. B. Generation 40+ mit beginnenden Problemen im Hörverstehen)
• Frühzeitigere Versorgung (nicht erst 10 Jahre zu spät)

Warum kostet hör  Sie keine Zeit?
• Sie ersetzen Anpasszeit durch (vergütetes) Hörtraining
• Ihr Kunde trainiert weitgehend allein zu Hause
• Durch konsequentes Tragen des Hörsystems: Schnellere Gewöhnung + Akzeptanz

Wie ändert sich Ihre Anpassungsstrategie?
• Zentrales Hörscreening parallel zum klassischen Audiogramm
• Dokumentation des zentralen Hörvermögens Ihrer Kunden
• Hörtraining mit „Hörtrainingshörsystem“
• Anschließend: Deutlich – verkürzte – vergleichende Anpassung (wenn noch erforderlich)

Gern beraten und unterstützen wir Sie dabei, mit hör  noch erfolgreicher Hörversorgung durchzu-
führen – zu Ihrem Wohle und dem Wohle Ihrer Kunden. 

Bitte sprechen Sie uns an. 

Herzlich Ihr
 

(Ralph Warnke)



3 Fälle aus der Praxis 

Überzeugende Resultate!
Alle drei Beispiele zeigen, dass in nur sechs 
Sitzungen eine beachtliche Ver besserung 
in mehreren Bereichen erzielt werden 
kann. Dies sind keine Aus  nahmen! Die gro-
ße Mehrheit der gemessenen Kunden er-
zielt ähnliche Werte. Das bewährte hör
-Training bringt dem Kunden schnell eine 
merk liche Verbesserung, welche auch mit 
dem medizinischen Dokumentationssystem 
MediTOOLs gemessen und statistisch aus-
gewertet wird.

Motivation durch Verbesserung

Die schnellen Fortschritte motivieren den 
Kunden zum Fortführen des Trainings. 
Während des Trainings in der Beratung 
wird der Kunde geführt und der Trainings-
fortschritt anhand von Referenz und Ziel-
werten kontrolliert. Trainieren soll der 
Kunde zu Hause, auch wenn das koordi-
nierte Training in der Beratung abgeschlos-
sen ist, geht es weiter ...

Interessante Kundenaussagen:

„Ich kann jetzt wieder ohne große Hörpro-
bleme an gesellschaftlichen An lässen teil-
nehmen“, „ich bin weniger lärm  emp  ndlich“, 
„meine Angehörigen sagen, ich höre 
besser“, „vor allem in der zeitlichen Verar-
beitung habe ich Fortschritte erzielt. Das 
hilft mir auch im Alltag.“, etc.



Was sagt die Wissenschaft zum hörFit®-Hörtraining?
Sprachverstehen setzt an basalen 
Hörfunktionen (Low-Level-Funktionen) an. 
(nach Prof. Martin Ptok, Medizinische Hochschule Hannover)

DIESES HÖRTRAININGSVERFAHREN macht Ihre Hörsystemanpassungen leichter, erfolgreicher und 
wirtschaftlicher – bei gleichbleibendem Zeitaufwand! Wann starten Sie mit hörFit®?

Senden Sie diesen Abforderungsbogen bitte an  oder per Fax an:
MediTECH Electronic GmbH +49-(0)5130-97778-22
Langer Acker 7 
30900 Wedemark (Region Hannover)

Abforderungsbogen:
O Bitte senden Sie mir weiterführende Unterlagen zu der Methode.
O Bitte nehmen Sie mit mir Kontakt auf. 
 O  Telefonisch: Ich bin gut zu erreichen: 
  Wochentag: __________________________
  In der Zeit von: ______________ bis ______________ Uhr
 O  Per Mail (Adresse siehe unten)

Name: _______________________________________________________________________________

Vorname:  _______________________________________  Geburtsdatum: ______________________

Unternehmen:  _________________________________________________________________________

Straße: _______________________________________________________________________________

PLZ/Ort: ______________________________________________________________________________

Tel.-Nr.: ______________________________________________________________________________

Email: ________________________________________________________________________________

p = Signi  kanz; +++ = mittleres Sign.-Niveau, p < 0,10; ++++ = hohes Sign.-Niveau, p < 0,05

Kriterium: Anzahl der richtigen Wörter Kriterium: Benötigte ZeitHoch signi  kante Verbesserung des 
Sprachverstehens im Störschall, 
beeindruckende Verbesserung auch 
kognitiver Fähigkeiten!
(nach Dr. Ellen Kostka, Studie an der Klinik für Hals-, 
Nasen- und Ohrenheilkunde der Uni Jena, Vortrag beim 
HNO-Kongress 2009)
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